Mitgliedschaften aktiv verkaufen Seminarinhalte Ort
Grundloge flr jedes Verkaufsgesprach ist, dass « Marktgerechte Positionierung von Nach Vereinbarung - Inhouse-Schulung mag-
man weiB, was man verkauft. Den Verkaufsmit- Golfanlagen lich
arbeitern von Golfanlagen muss klar sein, wel-
ches Produkt (Golfanlage) und welche Dienst- * Fragen statt sagen
leistungen (Spielrechte, Mitgliedschaften, Turnie- e Die Kunst der Wahrnehmung Referent
re, Greenfees, etc.) zu welchem Preis sie anbie- P : ; ;
ten. Dazu bedarf es Im Rahmen der Marketing- o Kunden?rlen‘rller’rels Marketing R(l:uner Fuchs (V?rs‘rond Sport Business A(.;) |
Strategie vorab einer deutlichen Positionierung e Rollenspiele mit Videoanalyse Diplom-Berufspddagoge, DGV-Golfbetriebswirt
der betreffenden Golfanlage in ihrem regionalen Mitglied des Golf Directors Club
Markfumfeld. Zielgruppen Jahrelange Managementerfahrung auf Golf-
Frontoffice-Mitarbeiter von Golfanlagen anlagen
Clubsekretdre und Clubmanager
Clubverantwortliche fur Mitgliederak- Teilnehmerzahl
quisition Maximal 20 Teilnehmer
Seminarziele Preis
e Erkennen der eigenen Marktposition SeminargebUhren:
¢ Sensibilisierung fur Kommunikationsmuster Bis 10 Teilnehmer: 950.- €
e Eigene Verkaufsstrategie testen und ana- Bis 20 Teilnehmer: 1.350,€
lysieren (zzg. 19% Ust. Und Reisekosten)

Das Image und der Erfolg ei fanlage hdn-

Nutzen Anmeldung / weitere Informationen
im_Seminar getbten Kommunikati- Sport Business AG
In der Au 13
69257 Wiesenbach



Seminaranfrage

Mitgliedschaften aktiv verkaufen

Telefon Mobil (freiwilige Angabe)

Rechnungsanschrift (falls abweichend):

Seminarangebot Sport Business AG ,
@ Sport \Busir%

Fihrungskrafteentwicklung

Golf Business Director

Golf Business Professional M itg I iedSC hCIﬂ'e n
aktiv verkaufen

Management von Golfanlagen

Budgetierung, Controlling und Steuern in
der Praxis auf Golfanlagen - einfach und
effizient

Personalfuhrung — Mitarbeiterentwicklung
im Dienstleistungssektor

Operative Tatigkeiten auf Golfanlagen

Der Marshall als spielbegleitender Assistent

en richtig verkaufen



